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Altair y Tecnocom cooperaran para ofrecer
un serviclo mas completo a sus clientes

Este acuerdo garantiza que proyectos como la seleccion e implantacion de un ERP, un Cuadro de
Mando, un CRM o la Gestion Documental van a ser abordados desde una perspectiva tecnoldgica,

estratégica y organizativa

—

Manuel Martinez,
director de Tecnocom %
en Valencia
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a politica corporativa de ambas firmas
es realizar cooperaciones de prestigio
para aunar esfuerzos, constituyendo, asi
una férmula magistral para lograr la in-
novacion tecnoldgica que garantice el
crecimiento del negocio de los clientes”.
De esta manera, Artemio Milla, socio di-
rector de Altair Consultores, y Manuel
Martinez, director de la oficina de Tec-
nocom en Valencia, explican los motivos
que han llevado a ambas compafias a fir-
mar un acuerdo de colaboracion para la
Comunitat Valenciana, por el que ambas
€mpresas unen su experiencia y especia-
lizacion para ofrecer servicios profesio-
nales conjuntos a sus actuales y poten-
ciales clientes.

“En la actualidad, la sostenibilidad de
los negocios estd condicionada por la
capacidad de establecer relaciones con
socios tecnoldgicos con amplio conoci-
miento especializado en los procesos de

Artemio Milla asegura que
de la conjuncion de ambas
empresas se alcanza la
innovacion tecnologica que
garantiza el crecimiento del
negocio de los clientes

cada sector y de cada mercado, lo que
supone un cambio en la forma de plan-
tear y afrontar los proyectos IT "—apunta
Artemio Milla— que se convierten, de es-
ta manera, en proyectos de transforma-
cion con un objetivo claro de crecimiento
de negocio, sin perder nunca de vista los
objetivos estratégicos de cada empresa.
Esto es lo que ofrece esta alianza estra-
tégica entre las dos firmas"

TECNOLOGIA Y ESTRATEGIA

Este acuerdo garantiza que proyectos
como la seleccidn e implantacion de un
ERP, un Cuadro de Mando, un CRM's o
la Gestion Documental van a ser abor-
dados desde una perspectiva no solo

g

Artemio Milla,
socio director de
Altair Consultores

tecnologica, sino también estratégica y
organizativa.

“Yamos a analizar las necesidades
presentes y futuras de la empresa se-
gun sus objetivos y su forma de trabajar,
asi como su organigrama y las funcio-
nes y relaciones entre los miembros de
su equipo”, explica el director de la ofi-
cina de Tecnocom en Valencia, mientras
que el socio director de Altair Consulto-
res afade que “las sinergias entre las dos
empresas van a suponer un cambio a la
hora de afrontar proyectos de seleccion
e implantacion de herramientas de ges-
tion de la informacion en las empresas,
tan fundamentales en las compaiiias pa-
ra afrontar el futuro” E(3)

QUIEN ES QUIEN

elevado nivel tecnologico.

nocom son obvias”.

Tecnocom es una multinacional espafiola con sede regional en Valencia y Caste-
l16n, “lo que garantiza la proximidad a sus clientes y empresas de la Comunidad
Valenciana con un equipo de 290 profesionales locales”, asequra Manuel Marti-
nez, director de la oficina de Valencia. Ademas, es una de las cinco primeras empre-
sas espafiolas del sector de la tecnologia de la informacion (con unos ingresos de
alrededor de 400 millones de euros), con una amplia experiencia en operaciones de

Por su parte Altair Consultores cuenta con una “sdlida trayectoria y reputacion en
consultoria global de negocio en Comunidad Valenciana”, destaca Artemio Milla,
socio director de la firma, con un equipo de mas de 40 profesionales, contando con
su sociedad participada, experta en consultoria de operaciones, Leansis Consulto-
res. Las areas de consultoria de Altair-Leansis abarcan todas las areas de una em-
presa, “por lo que las sinergias entre esta y la especializacion tecnoldgica de Tec-




